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数字资产产业在多年发展下来有了长足的进步。过去数年，比特币的市值、交易量、链上转

帐、地址数量都增加了一倍之多。不光是比特币，其它技术智能合约、高度发展的借贷协议和

流动性收益、交易吞吐量更高的区块链、更复杂的链上协议等其它新技术也已经出现。 

 

不过，绝大多数人还是保持观望态度，包括金融机构，由《Fortune》杂志选出的财富 500 

强公司虽然尚未开始着手应用区块链技术，但每年都会有新公司进入加密市场。 

 

美国上市公司 MicroStrategy 今年购买了约 10 亿美元的比特币1，支付巨头 PayPal 也开始

支持提供部分加密货币服务2，机构级加密基金管理公司 Grayscale的 GBTC上一季度净资产

已超过 100 亿美元3，包括流入资金10亿美元4。 Facebook 主推的 Diem 稳定币和各国央行

的央行数位货币（CBDC）似乎都正准备发行，不仅如此，支付商 VISA 近来也将稳定币 USD

C 加入其支付网路5。金融机构虽还不见「大量涌入」，但资金的潺潺细流已经开始流入加密

产业。 

 

DeFi（去中心化金融）虽然近期也取得了令人称奇的增长（今年有近100亿美金流入6），但

金融机构的资金并没有流入 DeFi。这可能是因为没有任何项目能够吸引大量的用户，且也没

有任何一个 DeFi 拥有满足现实需求的高吞吐交易量。 

 

直到 Maps.me 的出现。 

 

Map.me 的「现有用户数量」超过了加密生态中的任何 DeFi 的项目。不夸张地说，甚至是所

有 DeFi 用户数总和的 100 倍。 Map.me 具众多应用场景，理当不需要透过第三方机构，就

能在 App 内支付，而这也是用户希望的：直觉简单的用户体验。 

 

Maps.me代表了一个巨大的机会，可以为世界带来自由金融贸易和普惠金融。 

 

 
1 https://docsend.com/view/fe3s3gusb84w7a2a 
2 https://newsroom.paypal-corp.com/2020-10-21-PayPal-Launches-New-Service-Enabling-Users-to-Buy-Hold

-and-Sell-Cryptocurrency 
3 https://grayscale.co/bitcoin-trust/ 
4 https://grayscale.co/insights/grayscale-q3-2020-digital-asset-investment-report/ 
5 https://www.fintechmagazine.com/digital-payments/visa-adds-usdc-stablecoin-network-circle 
6 https://speedtest.investoogroup.com/news/total-value-locked-in-defi-surpasses-14bn/ 
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下个月，Maps.me 将向一亿用户推出原生金融服务系统，而且现已在 Serum 上构建的 DeFi 

架构。 

 

MAPS 通证是启动 Maps.me 2.0 生态系统的核心要素。 Maps.me 2.0 的平台净收益将会百

分百反馈给 MAPS 通证持有者。 Maps.me 2.0 可能将是全球上最大的金融科技项目之一的

项目， 而 Maps.me 拥有超过 1 亿名用户，具有潜力大打造全球最有价值的顾客忠诚度计

划，创造平台价值。 

1. Maps.me 1.0  

Maps.me 是离线导航应用程式，提供路线规划、旅行指南、详细地图，是值得旅人信任的旅

行伙伴。从上线至今，八年的时间共累积了 1.4 亿用户的信任。据统计，2019 年有 6,000 万

人在 195 个国家/地区使用 Map.me 导航。 

 

Maps.me 在欧洲零零后中尤其受到欢迎，根据统计，零零后在 2019 年的旅游相关平均花费

超过了 4,400 美元。 Maps.me 的欧洲用户占 58%，其中 70% 的用户年龄介于 18 岁至 40 

岁7。 

 

原本，Maps.me 是俄罗斯互联网巨头 Mail.ru 的子公司，最近则是被 Parity.com Group 收

购。过去 Mail.ru 并没有善加利用 Maps.me 的全球 1.4 亿的用户数，而 Parity.com Group 

希望透过由 Solana 和 Serum 提供的服务，解放在 Maps.me 上的去中心化金融的潜能。 

 

如果成功让广大用户群转换成Maps.me 上的DeFi 用户，那Maps.me 将会是全球最大的金融

科技应用程序之一；和这个数字相比，Robinhood（1300万用户8）、Coinbase（3500万用

户9）、Revolut（1200万用户10）、Transferwise（600万用户11）的用户群就显得相对小众

了。 

 

 
7 https://www.cnbc.com/2019/08/30/millennials-making-travel-a-priority-more-than-previous-generation

s.html 
8 https://www.businessofapps.com/data/robinhood-statistics/ 
9 https://www.coinbase.com/about 
10 https://www.businessofapps.com/data/revolut-statistics/ 
11 https://transferwise.com/gb/blog/annualreport2019 
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可以说，一个 Maps.me 的 DeFi 比所有 DeFi 集成起来都还要大几个量级，以最大的 DEX U

niswap 为例，截至 2020 年 9 月12，使用过 Uniswap 的以太坊地址数量是 25 万个。 

 

不过，现在就拿Maps.me 1.0 和这些金融项目或是DeFi 项目比较，还有些言之过早，Maps.

me 现阶段纯粹是离线地图程式，不过，等到Maps.me 2.0 推出时，我们就有机会将金融规

模扩展至亿万用户等级。 

 

2. Maps.me 2.0 基本介绍 

Maps.me 2.0 旨在成为旅人的终极旅伴，在提供旅程规划服务同时，也是接入 DeFi 世界新

金融系统的通行证。 

 

启动 Maps.me 2.0 的核心关键就是 MAPS 通证，而平台的净收入 将100％ 会回馈给 MAPS 

通证的持有者。此外，MAPS 通证持有者还将获得定制返佣、奖励以及其它功能，种种福利

将会让 Maps.me 的 1 亿用户采用 MAPS 通证，形成强大的社群力量。用户越多，Maps.me 

的收益就越高，此外，社群越强，MAPS 通证的功能就越广，用户持有动机就越强。 

 

2.1 全新的地图体验 

地图是旅人探索世界的必备工具。 Maps.me 的用户在踏上旅途前都会使用 Maps.me 的 Ap

p，导航到目的地，预约饭店住宿，或是找当地的咖啡店。由于用户使用 Maps.me 的用途相

当明确，因此 Maps.me可以提供用户特定服务，包括推荐适合的店家、提供店家评价，相关

折扣或促销活动等信息，借此帮助用户决定接下来的行程。 

 

因此，包括 Maps.me 2.0 在内的地图应用程式，未来会有更多更丰富的功能和应用场景，通

过整合当地商户资源，结合用户过往经验，因地制宜，随时随地，解决用户出行所有需求。此

外，地图应用程式应该是离线也可以使用。 

 

我们的合作伙伴和广告商对于使用 Maps.me 正在打造的全新工具都感到相当兴奋。在保护用

户隐私的前提下，Maps.me 2.0 将针对个别用户需求显示促销活动和忠诚度计划，店家也可

 
12 https://www.coindesk.com/uniswap-uni-distribution-growth-token-defi-strategy 
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以将简介资讯放在 Maps.me 里面，向用户介绍服务具体内容。 Maps.me 2.0 将会释放地图 

App 的所有价值，用户也可以获得最佳体验。 

 

不管是 Maps.me 或是像 Google Maps 这样的旗舰型应用，地图 App 界面是最适合营利的

界面。目前 Google Maps 在全球拥有 10 亿用户，是最大的平台，预估在 2020 年，它的收

入将超过 48亿美元，其中付费广告约占 30 亿美元13，和去年同期相比增加了 65%。 

 

假设 Maps.me 的用户在明年的平均收入保持不变，那么 2021 年，Maps.me 的广告收入将

超过 5.6 亿美元。 

 

但很显然地，Maps.me 的用户需求不仅只是需要店家资讯、促销广告而已。 

 

2.2 减少汇损的内置钱包：让旅行更愉快、性价比更高 

旅客在国际旅游中，平均在网上消费 100 美元，商户最终仅可获得 83 美元14。这中间的差额

来自于跨境支付的成本，包括汇款方、收款方中间的费用以及汇率保证金，通常这些费用占整

笔金额的7%，而这7% 对中低收入用户来说，会产生巨大的影响15。 

现阶段，Maps.me 的用户体验和其他平台差不多。用户在Maps.me 上决定要去哪、住哪、

到哪个景点，但用户需要通过第三方平台预约，而这些平台会向住宿的饭店和酒店收取平均2

5%16 的佣金，不仅如此，用户还需要支付高昂的外汇手续费，而这就是现状。即便这个产业

已经价值数十亿美元，但所有服务商都需要接受这样的现实。 

其中一些第三方平台的名字大家都听过。 Booking.com 是年营业额超过 800 亿美元的公

司，同时也是 Maps.me 的合作伙伴之一。这间公司在全球的手续费约为 15%（业界最低）

17。其它像是TransferWise、西联汇款（West- ern Union）、Moneygram、Xoom 都是年

营收超过数十亿美元的公司，而这些公司有一个共同的特点，就是很大部分收入是来自跨境汇

款和交易业务。 

 
13 https://skift.com/2019/08/30/google-maps-poised-to-be-an-11-billion-business-in-4-years/ 
14 https://blog.accessdevelopment.com/tourism-and-travel-statistics-the-ultimate-collection 
15 https://voxeu.org/article/stubbornly-high-cost-remittances 
16 https://www.linkedin.com/pulse/what-do-otas-really-cost-hotel-steve-lowy/ 
17 https://partner.booking.com/en-gb/help/commission-invoices-tax/how-much-commission-do-i-pay 
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Maps.me 的用户值得更好的服务。 

在 26,000 的受调用户中，有超过 47% 的用户表明他们将会在 Maps.me 程式中使用金融服

务。此外，Maps.me 的现有用户数表明了「忠诚度计划」的发展潜力，同时未来通证的需求

量相当大，尤其是 MAPS 通证所能创造的价值是很高的。航空公司的顾客忠诚计划是透过奖

励方式，刺激消费，并以此留住核心顾客，而这些顾客是航空公司最重要的资产；而Crypto.c

om（CRO）也透过将MCO 通证转换成CRO 通证，升级信用卡借此回馈用户，过程中延揽的

用户价值高达数十亿美元。 

而 Maps.me 将平台收入100% 回馈至用户，此外，持有 MAPS 通证还可获得折扣、定制奖

励以及其他附加价值，不仅如此，MAPS 通证也可以用在 Maps.me 平台治理上，这些功能

是面向1.4 亿名用户开放的。 

Maps.me 1.0 可以是旅客的好帮手。离线地图、导航功能、显示偏好旅游建议等这些功能只

能满足旅客的一小部分需求。 

Maps.me 2.0 在这个基础上，增添了内置钱包。 Maps.me 的用户会发现，这个钱包不但可

以搜寻景点、还可直接预约住宿，且不需再被其他中间商收取其他费用，实现一站式的体验。

而 Maps.me 钱包可以让用户几乎零手续费进行跨境转帐，并可在帐户内持有多个币种。通过

去中心化金融、无边界、不需许可制的特性，上述的体验都将成真。 

 

2.3 通往未来金融的通行证：Maps.me 2.0 

金融世界就像是一座座的孤岛，将每个人都区隔开，形成这些金融孤岛的原因可能是国籍、资

产以及其他众多因素。而在财务选择的机会上，世界不是一片平坦，毫无障碍的。通过可扩展

的 DeFi，Maps.me 可以打破传统金融系统带来的人为障碍，在更大范围内，提供用户更多

金融机会。 

 

我们计划在 Maps 钱包中为用户提供大量的投资机会，而这些投资机会在传统金融中又昂

贵、又具排他性（大户专用）。用户可以将资产抵押在钱包内，安全地借款给其他用户，从而

在储蓄中创造收益，另外，我们还规划让用户可以不受地域限制、规模限制，交易多种资产。 
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在传统金融中，若是两家公司要建构起同样协同作用，通常会涉及到诸多各自利益，产生摩

差。 

 

然而，DeFi 的「可组合性」让新项目可以立即和现有 DeFi 从后端连结，并和现有 DeFi 组建

在一起，就像乐高积木一样，从而建构「一加一大于二」的 DeFi 工具。这样的可组合性让 D

eFi 生态系统产生了协同作用。而 Maps.me 生态系统将大大受益于这样的可组合性。 

 

这就是 Maps.me 2.0 的终极愿景：为全球数亿乃至于数十亿的人口，包括用户和企业，提供

无限的金融机会，而 MAPS 通证就是推动这一愿景的关键设计。 

 

2.4 MAPS 通证 

MAPS 通证不仅旨在为持有者带来红利，更是 Maps.me 2.0 的重要基石，紧密连结 1.4 亿用

户，形成强大的用户社群。 MAPS 通证可增强用户在 Maps.me 使用体验，用户体验优化升

级，会让更多用户在应用程式中使用 MAPS 通证，从而增加用户对 Maps.me 的使用黏着

度。 

 

我们希望在 Maps.me 2.0 启动后，用户就可以在应用程式内使用MAPS 通证。下面我们将阐

述 MAPS 通证可以为用户带来的具体金融优势。 

平台将会把 100% 净收益回馈用户 

在扣掉Maps.me 平台营运成本后，Maps.me 会把净收益回馈到MAPS 通证持有者身上，例

如将净收益用在回购MAPS 通证，将其销毁减少流通量，又或者是依照比例分配给MAPS 持

有者。 

 

Maps.me 2.0 上线后会产生其他收益，包括用户于平台交易时，或是在预定商家所收取的手

续费。透过回购销毁 MAPS 通证或是其他方式，将会把Maps.me平台的净收益 100% 回馈

于 MAPS通证的持有者。 

 

需要声明的是，回购的金额、时间、何时启动将取决于众多因素，相关事项将在未来公布。 
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在2019 年，金融控股公司的总收入约为150.07 亿美元18，收入来源包括跨境支付汇差（基点

变化约为4%），广告与合作伙伴推广费（Google Map 的收入估计为48 亿，以每年64% 的

速度增长），信用卡手续费（目前美国手续费约为交易额度的2%，欧洲则是0.3%19）。 

 

导入了DeFi 后，Maps.me 也将会收取这些费用，值得注意的是，这些费用将会远低于传统

金融所创建的金融应用程式，且这些费用扣除成本后，收益都会用在回馈用户上。 

 

个人定制化奖励和顾客忠诚计划 

通证持有者将有权利根据如何使用通证、通证持有量和不同配置，获得不同的奖励和服务，这

点类似顾客忠诚计划。持有 MAPS 通证的比例越高，就越能获得额外的服务和折购。对于这

个商业模式，现在既有的用户群以及服务商都感到很满意。 

 

这是因为：顾客忠诚计划激励模式是旅游和金融信用相关产品的重要组成。光是航空业的顾客

忠诚计划产生的估值就高达 2000 亿美元20。此外，红利点数等激励措施贡献了星巴克总营业

额的 40％ ，且同家门市在推出奖励之前和之后，营业额差就有7%21。 

Maps.me 的治理机制 

Maps.me 平台的应用是由 MAPS 通证持有者所共同决定的。每个通证代表 1 票，持有者将

对相关治理提案进行投票。 

 

有关治理模型和通证分配的详细信息，请参见附录。 

 

从技术上来说，创建一站式服务平台，功能需包含实时地图更新、支付、金融投资是非常困难

的。不过 凭借Solana 区块链的交易处理速度和高吞吐量，再加上 Serum 所支持 DeFi 基础

架构可扩展性，让 Maps.me 的实现地图更新、支付、金融投资的一站式服务平台变得可能。 

 

 
18 https://www.investopedia.com/articles/markets/080715/how-priceline-group-makes-money.asp 
19 https://www.investopedia.com/articles/markets/080715/how-priceline-group-makes-money.asp 
20 https://onemileatatime.com/investors-trade-frequent-flyer-miles/ 
21 https://digital.hbs.edu/platform-digit/submission/starbucks-winning-on-rewards-loyalty-and-data/ 
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3. Serum 和 Solana 的简介 

Maps.me 2.0 除了地图功能外，还有实时清算的交易系统，另外还有在DeFi 上的金融投资，

这三个服务针对的是上亿用户，对区块链底层技术而言，要同时实现上述功能是很困难的，再

加上每笔交易都会从终端使用者手中抽取手续费，所以交易速度必须要快，手续费又低廉。 

 

而 Solana 区块链的高吞吐量和交易处理速度让这一切成为可能。 Solana 每秒交易量可达到 

50,000 笔（VISA 的每秒交易量约为 65,000 笔22）。此外，Solana 的手续费相当低廉，平均

每 100 万笔交易总手续费为 10 美元，相当于每笔交易平均只需要 0.00001 美元。 

 

此外，去中心化交易所 Serum 供了丰富的金融生态系统，因此 Maps.me 建构在 Serum 上

是再合理不过的选择。 

 

您可以在这里看到更多有关 Serum 和 Solana 的信息。 

 

4. 团队和顾问 

Alex Grebnev，共同创始人暨金融分析师 

Alex 拥有剑桥大学数学硕士学位，过去曾担任高盛、美林证券的董事总经理，拥有 16 年的

投资银行业务和金融技术相关经验。 

Viktor Mangazeev 联合创始人 

Viktor是连续创业家，过去就读于莫斯科国立核能研究大学 MEPhI。他曾是 myDFS 的首席

执行官兼联合创始人，myDFS是一个名为uTrener 梦幻体育手游，对标的体育赛事为东欧最

大的曲棍球联盟 KHL 。此外，他还曾担任多家大型公司的CIO。 

Tina Chen，业务发展部门负责人 

Tina 过去是香港高盛资产管理公司的固定收益产品交易员，她毕业于康奈尔大学，主修酒店

管理，辅修房地产。 

 
22 https://usa.visa.com/dam/VCOM/download/corporate/media/visanet-technology/aboutvisafactsheet.pdf 
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Sam Bankman-Fried，顾问 

Alameda Research和 FTX 的创始人，在此之前 Sam 是 Jane Street Capital 国际 ETF 的资

深交易员，熟稔各种ETF、期货、外汇、股票，并设计了其自动 OTC 交易系统。毕业于麻省

理工学院，获得物理学学位。 

Ramnik Arora，顾问 

Ramnik是FTX产品总监，以前是Facebook广告的产品负责人。过去，曾在高盛工作。他是斯

坦福大学，纽约大学和坎普尔印度理工学院的校友。 

5. 附加信息 

您可以在 maps.me 上找到更多信息，或是也可直接通过 contact@mapstoken.com 与该团

队联系。 

6. 附录 

6.1 治理模型 

Maps.me 还会有一个基于 MAPS 通证的治理模型。 1 MAPS = 1票。任何人都可以抵押 1,0

00 美元的MAPS 通证都可以提出治理提案。如果提案通过，则将 1,000 美元的MAPS 退还给

提案人。 

 

治理提案可能包括以下类型： 

● 经济提案和手续费相关提案 

● 验证用户提交的数据 

● 决定 Maps.me 哪些资产可在平台上流通 

● 通证持有人可决定： 

○ 平台中哪些版面可以用来出售给广告商 

○ 平台的白名单、黑名单（包括企业） 

 

所有提案均需经过 3 天的投票时间，任何具有投票权（持有通证）的地址都可以投票，赞成

或反对该提案。如果该提案获得多数票，并获得至少10亿票，则该提案将在 2 天后执行。 
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用户在节点抵押通证也可以用在投票治理，节点为了获得用户青睐，会提供更多附加价

值。 ，这是符合去中心化架构的。 

 

这里仅叙述概略治理架构，之后将公布确切实施治理过程的程序。 

 

锁仓的 MAPS 通证依然可投资大部分的金融商品，包括流动性挖矿，抵押和治理。 

 

6.2通证经济 

MAPS 通证的初始分配如下： 

 

类别 通证数量 总量百分比 锁仓比 解锁总量 

私募 500,000,000 5% 100% 0 

IEO 和初始流动性 

 

500,000,000 5% 0% 500,000,000 

Serum 社群基金 

 

2,000,000,000 20% 92.5% 150,000,000 

MAPS 社群基金 2,000,000,000 20% 90% 200,000,000 

流动性&通证发展 500,000,000 5% 100% 0 

生态合作伙伴 100,000,0000 10% 100% 0 

项目开发人员 1,500,000,000 15% 100% 0 

产品研发 1,000,000,000 10% 100% 0 

生态成长&行销 1,000,000,000 10% 85% 150,000,000 

总计 10,000,000,00

0 

100% 90% 1,000,000,00

0 

 

*锁定通证在第一年将完全不解锁，并在1年后开始在 6 年中线性解锁。 
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上述金额是估算值，可能会随时间变化。 

 

流动性：MAPS通证代币或将在 Serum，FTX 和其他顶级交易所上架。多家头部做市商将会

为通证代币提供交易流动性。 

 

社群发展：通证总量的 40％ 分配给了 MAPS 和 Serum 社群，通证持有者将决定如何使用这

笔资金，开发生态系统。 

 

私募锁定：通证通证总量的 90％ 将被锁定超过 7 年（其中包括私募轮通证）。这意味着团

队，合作伙伴和投资者都将致力于开发 Maps 生态系统，以期长期发展。 

 

 

 

  

 


